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Die Aalberts Surface Technologies GmbH ist mit rund 6.000 Mitarbeitern und einem 

Umsatz von ca. 650 Mio. € ein weltweit führender Anbieter funktioneller 

Oberflächenveredelung und Teil des erfolgreichen, stark wachsenden niederländischen 

Aalberts Konzerns. Als technischer Dienstleister entwickeln wir an über 80 Standorten 

weltweit anwendungsspezifische Beschichtungslösungen für unsere Kunden u.a. aus der 

Automobilindustrie, dem Maschinenbau oder der Luft- und Raumfahrttechnik.  

 

Zur Verstärkung unseres Teams am Standort Lüneburg suchen wir  

zu sofort einen 
 

 

Vertriebsmitarbeiter im Außendienst (m/w/d)  
 

 

ihre aufgaben 

• Analyse der Kundenorganisation, Neukundenakquise, Bestandskundenbetreuung, 

Rückgewinnung alter Kunden 

• Analyse und Aufbereitung vertrieblicher Kennzahlen inkl. Umsatzplanung  

• Angebotsverhandlungen bis zum Vertragsabschluss 

• Systematische Auftrags- und Projektbearbeitung 

• Steigerung der Kundenrentabilität, Kundenzufriedenheit und Kundenbindung  

• Technische Kundenberatung bei der Auswahl anwendungsgerechter 

Beschichtungssysteme 

• Klärung technischer Fragen zu unseren Beschichtungsprodukten in enger 

Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnendienst, der Produktionsleitung und dem 

Qualitätsmanagement 

• Projektverfolgung, Musterbearbeitung bis zur Einführung von Serienanläufen 

• Repräsentation des Unternehmens 
 

 

ihr profil 

• mind. 3 jährige Berufserfahrung im Vertriebsaußendienst 

• Technisches Verständnis innerhalb der Oberflächentechnologie wünschenswert 

• Ausgezeichnetes Verhandlungsgeschick, gute Kommunikationsstärke 

• Kundenorientiertes Denken 

• Hohe Eigenmotivation und persönliches Engagement 

• Flexibilität und selbstständiges Arbeiten 

• Souveränes Auftreten und gute Umgangsformen 

• Führerschein Klasse B und hohe Reisebereitschaft 
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was wir bieten 

• Verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeiten in einem stetig 

wachsenden Unternehmen 

• Einen modernen langfristigen Arbeitsplatz in angenehmer Teamatmosphäre 

• Ein Umfeld, das selbstständiges und eigenverantwortliches Arbeiten bietet 

• Die Möglichkeit zur persönlichen und fachlichen Weiterbildung  

• Freiheit, Ihren Arbeitsalltag selbst zu gestalten für eine effiziente Zeitnutzung 

 

 

Bitte senden Sie uns Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen sowie Ihre 

Gehaltsvorstellung an bewerbung.lueneburg@aalberts-st.com.  

 

Für Fragen steht Ihnen gerne Frau Katharina Kazimierczak unter Telefonnummer +49 4131 

882-10 zur Verfügung.  
 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!  
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