
1.    Gewinnposition heute 
      Ist-Situation und Entwicklung ohne Kurskorrektur 

2.    Ehrgeizige EBIT- & ROCE-Ziele 
      Veränderung und Wandel als Chance nutzen

3.    Der eigene Gewinntyp 
      Gewinntypologie für das eigene Business 

4.    Forcieren rentabler Aktivitäten 
      Besonders rentable Geschäfte forcieren, 
      Verlustgeschäfte abbauen 

5.    Die Offensive 
      Kundenpotenziale; Neukunden; Kunden 

erhalten; besser verkaufen

6.    Die Defensive 
      Kosten senken; vermeiden; flexibilisieren

7.    Kapitalintensität reduzieren 
      Weniger Kapitaleinsatz. Mehr Rendite

8.    Implementieren 
      Erste Schritte und Programme zur Umsetzung 

Rentabilität verbessern 

1. WORKSHOP 
Ergebnis-Verbesserung  

Gewinn und Rentabilität eines Geschäftes müssen
 aktiv gesteuert werden. Wer dies richtig macht,
kann ohne grosse strategische Veränderungen
meist 30% oder mehr an Verbesserung bewirken. 
Wie kann, sozial verantwortlich, die Vielzahl der
brachliegenden Gewinnsteigerungs-Potenziale im
Unternehmen genutzt werden? Geleitet durch unser
Analyse-Tool, finden wir die richtige Konzeption
zur EBIT- und Rentabilitäts-Steigerung für Ihr Busi-
ness oder Ihre Unternehmung. Sie erkennen, wel-
cher ‹Gewinntyp› Ihr Unternehmen ist und welche
Gewinn-Strategien genutzt werden können, um
weit über dem Branchendurchschnitt zu rentieren. 
Sie erkennen aber auch, was nicht getan werden
darf, um die heutige Gewinnposition nicht zu 
gefährden. 

2. WORKSHOP 
Konkrete Massnahmen 

Im zweiten Workshop steigen wir direkt in das
 Programm zur Steigerung der Rentabilität in Ihrem
Unternehmen ein. Das Resultat: Ein Masterplan
mit konkreten Aktionen und Empfehlungen zur
schnellen, aber nachhaltigen Steigerung von
 Gewinn und Rentabilität. 

   INHALTE DER BERATUNG 
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Weitere Informationen finden Sie auf Seite 15

Wo verlieren wir 
Geld? 

Was bremst
 Gewinn 

und Rentabilität?

Wege zur Ergebnis-
Verbesserung.

Einleiten von 
Programmen.

Profit Traps

Performance 
Killers

Optimize 
Profitability

Programs



Ich interessiere mich für folgende Beratung:

Consulting-Workshop

Gewünschter Zeitraum                                                            Gewünschter Durchführungsort

Frau ❏ Herr ❏                                                                         Titel

Name                                                                                         Vorname

Firma

Strasse, Postfach

PLZ, Ort, Land

Funktion                                                                                 Branche

E-Mail

Telefon                                                                                   Fax

Wann/wie sollen wir Sie kontaktieren?                                                                                                                                              

Bitte senden oder faxen Sie 
den Anfragecoupon an:

Boston Business School
Klausstrasse 43
CH-8008 Zürich

Wir werden uns umgehend mit 
Ihnen in Verbindung setzen.

BBS MC 09/2010

Anfragecoupon

Per Fax
+41 (0)43 499 40 21

Rufen Sie uns bei Fragen zu 
Ihrem Projekt an: 
+41 (0)43 499 40 20 
Oder senden Sie eine E-Mail:
consulting@bostonprograms.com 

Hinweise und unverbindliche Beratungsanfrage

Die Beratungs-Workshops finden in
unserem Executive  Center am 
Zürichsee statt oder an einem Ort 
Ihrer Wahl. 

l 1 bis max. 12 Teilnehmer aus Ihrer Firma 
l 1 Top Consultant der Boston Business

School
Termine und Preise auf Anfrage.


