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Bildwelten für Websites, kunden- und zielgruppenspezifisch umgesetzt, immer mit einer eigenen Bildsprache und mit Inhalten,
die Neugierde wecken, z. B.: www.beinbrecht.de www.praxis-invivo.de www.brunnhuber.org www.krazer-fenster.de
www.voxnova-logopaedie.de www.zahnheilkunde-praxisteam.de www.bader-haus-gmbh.de
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Corporate Design unterliegt Veränderungen. Dieser Prozess aktualisiert und stärkt visuelle und inhaltliche Parameter einer nachhaltigen
Kommunikation. Beispiel dafür Ralf Beinbrecht Consulting: Am Anfang entstand ein 4-Seiter, es folgte eine Imagebroschüre, eine Infobroschüre
und ein Info-Worddokument (Booklet). Im selben Veränderungsprozess entstanden die Website, Anzeigen und Beiträge in Fachzeitschriften.

BOOKLET
Ralf Beinbrecht Consulting

ADVISOR / FREELANCE

Spezialist aus der

Lackier-/Oberflächen- und

Kunststofftechnik

Sachverständiger

In Ihrem
Unternehmen.

Für das Optimum.

www.beinbrecht.de
Herausforderungen meistern …

Lackier-/Oberflächen- und Kunststofftechnik.

HÖREN SIE AUF
SCHWARZ ZU SEHEN.

Jahrg.  73 (2019)  11 

Für jeden Betrieb stellen Nacharbeits- aber 
auch Ausfallquoten nicht nur in älter wer-
denden Lackieranlagen und dessen vor-
geschalteten Abläufen einen bedeutenden 
Kostenfaktor dar. In diesem Beitrag soll 
ein Praxisbeispiel bei einem der großen 
Tier-One-Unternehmen zeigen wie durch 
eine genaue und bestmögliche Analyse 
des gesamten Herstellungsprozesses die 
Effizienz insgesamt nachhaltig optimiert 
werden konnte.

Im Hinblick derzeitiger Auftragsein-
brüche, aber auch reduzierter Verkaufs-
zahlen im Automotive-Sektor, kämpft man 
nicht nur mit niedrigen Gewinnmargen, 
sondern Einige auch um Ihre Existenz. Der-
weil geht man davon aus, dass sich diese 
schon lang erwartete Marktbereinigung, 
der sogenannte Abschwung , bis ins Jahr 
2020 ziehen wird.  Im Zuge dessen stehen 
natürlich nicht nur Abläufe, Projekte oder 
Quoten im Fokus möglicher Anpassungen. 
Auch Verlagerungen und/oder Schließungen 
von ganzen Standorten finden statt.

Um diesen Herausforderungen frühzeitig 
entgegenzuwirken, lohnt es sich bestehende 
Prozesse, aber auch Anlagentechnik und 

Beschichtungsabläufe eingehend zu analy-
sieren. Dabei ist es durchaus sinnvoll einen 
externen Berater mit ins Boot zu holen 
auch oder gerade dann, wenn Lean-Projekte 
schon gestartet wurden.

RBC Ralf Beinbrecht Consulting arbeitet 
seit vielen Jahren als selbstständiger Bera-
tung und begleitet nicht nur solch erwähnte 
Anpassungen, sondern auch unterschied-
liche Aufgaben wie klassische Verände-
rungsprojekte (Lean/Change-Themen), 
Mehrfarbenlackierungen, sowie Premium- 
Hersteller und dessen Herausforderungen.

Bei diesem Projekt lag der Fokus zu-
nächst darauf die Mängel im Lackier- aber 
auch Herstellungsprozess offen zu legen, 
und mögliche Gegenmaßnahmen vorzu-
schlagen. Einige Versuchsumfänge sollten 
aufgestellte Theorien unterstreichen, um 
daraus das bestehende Verbesserungspro-
jekt zu vertiefen. Zunächst erfolgte im 
ersten Schritt eine detaillierte Analyse der 
Ist-Situation die Basis einer jeden guten 

Optimierung. Anschließend übernahm der 
Beratungs-Dienstleister nach vorheriger in-
terner Abstimmung das Untersuchen, Prüfen 
und Planen wesentlicher Alternativen. Maß-
nahmen wie die Optimierung des Primer- 
und Klarlackauftrags, sowie zusätzliche 
Anpassungen der Düsengröße und Neuaus-
richtung der Bauteile auf dem Warenträger 
führten bereits zu ersten Verbesserungen. 

Desweiteren kamen kleine Verände-
rungen der Applikationsvorgänge, der 
Anlage und Neuausrichtung des Reini-
gungszyklus dazu und die Zusammenarbeit 
mit dem Lackhersteller zeigte ebenso auf, 
dass sich hier ohne großen weiteren Invest 
Quotenverbesserungen umsetzen ließen. 
Der Herstellungsprozess, die Lagerung und 
die Nacharbeit der Kunststoffteile wurde 
mitbetrachtet. Darüber hinaus wurde eine 
CO2-Anlage für die Vorreinigung der Kunst-
stoffteile, die ursprünglich schon einmal 
angedacht worden war, erneut in den Fokus 
gerückt, zumal aus der Kombination von 
CO2 und Powerwash-Reinigung eine sehr 
effektive Vorbehandlung resultiert.

Es zeigte sich hier, dass nicht nur das 
sehr gut ausgebildete Team, sondern auch 
die Abläufe, von dieser Beratungsleistung 
profitieren. Weitere Projekte von RBC, die 
sich derzeit in der Umsetzung befinden, be-
schäftigen sich mit Carbon und der Heraus-
forderung der Struktur-Abzeichnung nach 
Temperaturwechseln (KWT) und welche 
Maßnahmen helfen, solche Strukturen zu 
eliminieren oder zumindest zu minimieren. 
Außerdem steht in den Auftragsbüchern die 
Planung für eine hochflexible Lackieranlage 
für Kleinserien inklusive Begleitung vom 
Marketingauftritt bis hin zum Insourcing 
von Serienprozessen und Neuprojekten.  

Ralf Beinbrecht Consulting

Beratung

Management
Planung

Begleitung

Umsetzung Produktionstechnik

Für strategische Entscheidungen bis zur Industrielackierung 4.0

Büro +49 7366 704 0470
Mobil +49 1 63 627 36 92 info@beinbrecht.de

www.beinbrecht.de

Büro +49 7366 704 0470
Mobil +49 1 63 627 36 92 info@beinbrecht.de

www.beinbrecht.de

Die Summe der Erfolge –
Das Know-How für

alle Bereiche Ihres Unternehmens.

Begleitung / Beratung Lackiertechnik Kunststofftechnik

Leanmanagement Planung Projektmanagement

Schulung Oberfächentechnik Engineering

Visionen Interimsmanagement Qualitätsmanagement

Ralf Beinbrecht Consulting

zum Film zum Interview>>> Info
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Für eine Bäckerei mit zwei Filialen: Eine Wort-/Bildmarke die für Qualität, Handwerk und Vertrauen steht. Das Corporate Design
soll höchstmögliche Aufmerksamkeit und Akzeptanz erreichen mit Flyer, Plakat, Becher, Fahrzeug und Begriffsanalyse/Philoso-
phie. Das einfarbige Konzept bei Tüten senkt Druckkosten und erzielt damit Preis-Vorteile gegenüber der Konkurrenz.

Damit Sie über unsere

Backwaren mehr wissen,

wollen wir Sie mit die-

sem Flyer informieren.

Wir fertigen unsere Back-

waren weitgehend nach hauseigenen

Rezepten mit hochwertigen Zutaten.

Zutat Nr. 1 – das Mehl. Unser Mehl

kommt von einer regionalen Mühle.

Mit dem Mehl aus der Heimat wollen

wir die Herkunft und damit auch die

Qualität sicherstellen.

Wir versuchen möglichst auf Zutaten

mit künstlich hergestellten E-Num-

mern zu verzichten. Wir nehmen uns

Zeit beim Herstellen unserer Back-

waren, dafür stehen wir auch morgens

um zwei Uhr schon in der Backstube.

Das Ergebnis ist ein einzigartig, unver-

wechselbarer und frischer Geschmack.

Teige und Massen für

unsere feinen Backwaren

(Kuchen/Süße Stückchen)

stellen wir selbst her.

Für die Fruchtsahne- und

Fruchtcremetorten ver-

wenden wir ausschließlich natürliches

Fruchtpüree.

Wir bieten unseren Kunden ein viel-

fältiges Angebot an Torten und Tört-

chen, mit dem wir den individuellen

Geschmack unserer Kunden zufrieden-

stellen wollen.

Mit unseren beiden Filialen wollen

wir „Die Bäckerei für Gmünd“ sein.

Damit behalten wir den Überblick

und sichern Ihnen auch weiterhin

eine bestmögliche Qualität.

Ihre Bäckerei

Sonja und Michael Thorwart

Rinderbacher Gasse 13 • 73525 Schwäbisch Gmünd • Tel. 07171 6 49 76
Filialen: Ledergasse 17 • Kalter Markt 23

Liebe Kundinnen und Kunden
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frisch

gesund

geschmackvoll

natürlich

sympathisch

ehrlich

appetitlich

eigenständig

wertvoll

freundlich

persönlich

zentral

Tradition

Handwerk

Qualität

Vetrauen

Geschmack

Schwäbisch Gmünd

Auswahl

Herstellung

Zutaten

Rezepte

Verkäuferinnen

Präsenz/Auftritt

Standort

Bei horizontalen Linien oder Farbübergängen ist eine produktionsbedingte vertikale, geringfügige
Verschiebung an der senkrechten Klebestelle des Bechers möglich.

D

3mm sichtb
weißer Rand

B Ä C K E R E I B Ä C K E R E I

B Ä C K E R E I

… Und der Tag schmeckt einfach be�er.
Ihr Frischebäcker im Herzen Gmünds …

73525 Schwäbisch Gmünd,
Rinderbacher Ga�e13

Tel. 07171/64976, Fax 69818

Filiale Lederga�e 17, Tel. 07171/181180
Filiale Kalter Markt 23,Tel. 07171/931310

Wir sehen nur so aus wie
ein Geldtransporter, aber

Ihr Geld ist bei unseren Back-
waren genauso gut angelegt.

LassenDesign



praxislabor

dentlab

implantologie
implantat diagnostik zentrum

prophylaxe
zahnheilkunde

praxisteam
zahnheilkunde

praxisteam
zahnheilkunde

Entwicklung eines Corporate Design für eine Zahnarztpraxis in Schwäbisch Gmünd mit Briefschaft, Flyer, Mappengestaltung,
Außenwerbung, Anzeigenkonzeption, PR-Arbeit und vielem mehr.

Telefon: 07171. 6 2142
Telefax: 07171. 6 39 63

E-Mail: info@zahnheilkunde-
praxisteam.de

www.zahnheilkunde-praxisteam.de

zahnheilkunde praxisteam
Goethestraße 1
73525 Schwäbisch Gmünd

Dr. Andreas Röhrle

Implantologie
Parodontologie
Zahn-, Mund- &
Kieferchirurgie

zahnheilkunde praxisteam Dr. A. Röhrle   Goethestraße 1   73525 Schwäbisch Gmünd

 

zahnheilkunde praxisteam
Goethestraße 1
73525 Schwäbisch Gmünd

Telefon: 07171. 6 2142
Telefax: 07171. 6 39 63

E-Mail: info@zahnheilkunde-
praxisteam.de

www.zahnheilkunde-praxisteam.de

Dr. Andreas Röhrle
Dr. Angela Pößnecker
Dr. Martin Brüsehaber

Nächste Termine für Herrn/Frau

Tag

Wenn Sie vereinbarte Termine nicht einhalten können, bitten 
wir Sie dringlich, uns rechtzeitig abzusagen (mindestens 
24 Stunden vorher), damit wir die für Sie reservierte Zeit noch
anderweitig vergeben können.

Datum Zeit Dauer

zahnheilkunde praxisteam
Goethestraße 1
73525 Schwäbisch Gmünd

Telefon: 07171. 6 2142
Telefax: 07171. 6 39 63

E-Mail: info@zahnheilkunde-
praxisteam.de

www.zahnheilkunde-praxisteam.de

Implantologie
Parodontologie
Zahn-, Mund- &
Kieferchirurgie

Dr. Andreas Röhrle

Telefon: 07171. 6 2142
Telefax: 07171. 6 39 63

E-Mail: info@zahnheilkunde-
praxisteam.de

www.zahnheilkunde-praxisteam.de

Bezug nehmend auf Ihr Schreiben Bitte um Rückruf Bitte um Weiterleitung
an die Krankenkasse

zahnheilkunde praxisteam
Goethestraße 1
73525 Schwäbisch Gmünd

Dr. Martin Brüsehaber
Dr. Angela Pößnecker
Dr. Andreas Röhrle

zahnheilkunde praxisteam Goethestraße 1   73525 Schwäbisch Gmünd

Unser Telefonat Bitte um Rückgabe Zur Kenntnisnahme

Bitte um rasche Bearbeitung

Goethestraße 1
73525 Schwäbisch Gmünd
Tel. 07171 6 2142

www.zahnheilkunde-praxisteam.de

praxisteam
zahnheilkunde

20 Jahre Zahnheilkunde Praxisteam Schwäbisch Gmünd
und Implantsmile Kompetenzzentrum für Implantate

Das Beste für Ihre Zähne: Zahnpflege | Behandlung | Chirurgie | Labor | Prothetik

Goethestraße 1
73525 Schwäbisch Gmünd
Tel. 07171 6 38 40

www.implantsmile.de

Praxis für
zahnärztliche Implantologie

Die Praxis in der Goethestraße 1:
Seit Übernahme 1993 von seinem
Vater entwickelte Dr. Andreas Röhrle
die Praxis konsequent weiter. 
Diese gehört heute z. B. zu den 
Top-Ten der vom Weltmarktführer
für Zahnimplantate anerkannten
Kompetenzzentren für Implantolo-
gie in Deutschland.

Dr. Röhrle war ein Vorreiter in
der Anwendung des digitalen 3D-Rönt-
gens, welches er schon im Jahr 2000 in
seiner Praxis etablierte. Seither hält er
regelmäßig Vorträge und Fortbildungen
zu den Themen Zahnimplantate und 
3D-Diagnostik. 
Er ist Mitglied in allen relevanten Fach-
verbänden und Vereinigungen. 
Dr. Andreas Röhrle erhielt 2010 den
Tagungs-Best-Preis der internationalen
Fachgesellschaften Deutschland, Schweiz
und Österreich für Implantologie.

Das Praxis-Leistungsspektrum:
Prophylaxe•Kinderzahnmedizin•
Amalgamfreie konservierende Zahn-
medizin•Funktionsdiagnostik/-therapie
•Parodontologie•Ästhetic Bleaching
Veneers•Vollkeramik•Mikroskopische
Endodontie (Wurzelbehandlung)•
Mikrochirurgie•Oralchirurgie•
Implantologie•Prothetik•CAD/CAM
Prothetik•Totalsanierungen•
Behandlung in Narkose/Sedierung

Die Philosophie des Zahnheilkunde
Praxisteams ist Anspruch zugleich – die
bestmögliche Betreuung und Behand-
lung von Anfang an. 
Dies wird bei der Patientenbetreuung
auf Verwaltungsebene mit Hilfe der
Praxismanagerin Frau Viola Schwager 
verwirklicht. 
Der Behandlungsbereich selbst unterteilt
sich in die fünf folgenden Gebiete und
macht die Praxis zum Praxisteam:

Zahnpflege
Basis für eine bestmögliche Zahn-
versorgung bzw. für gesunde Zähne ist
die früh beginnende Zahnpflege mit
regelmäßigen Prophylaxe-Terminen und
regelmäßigen Kontrollen. 
Deshalb gibt es im Team eine speziell
ausgebildete Prophylaxeassistentin –
Frau Tanja Weil – und eine Dentalhygie-
nikerin – Frau Iris Schule. 

Behandlung
Wichtig ist ein präziser Behandlungs-
plan, Patienten profitieren durch
Termintreue und daraus resultierenden
kurzen Wartezeiten. Dies führt zu einer
spürbar entspannten Atmosphäre. 
Zu diesem guten Betriebsklima gehört
ein eingespieltes, sich ergänzendes 
Ärzteteam: im Bereich Kinderzahnmedi-
zin Frau ZÄ Petra Fritz, Dr. Jürgen Reier
im Gebiet Wurzelbehandlung mit
Dentalmikroskop. Fachzahnarzt für

Das Zahnheilkunde Praxisteam
von Dr. Andreas Röhrle umfasst
4 Zahnärzte, 5 Zahntechniker
und 11 Assistentinnen.

Partner des Zahnheilkunde Praxisteam

Parodontologie ist Dr. Jan Behle und 
für Implantologie hat sich Dr. Andreas
Röhrle spezialisiert.

Chirurgie
Die 3D-Röntgendiagnostik erstellt vorab
räumliche Bilder des zu behandelnden
Bereichs. Tätigkeitsschwerpunkte selbst
sind Zahn-, Mund-, Kieferchirurgie – von
der schonenden minimalinvasiven Weis-
heitszahnentfernung bis zur komplexen
Implantatchirurgie. Für Behandlungen

steht ein moderner OP-Bereich mit
klinikähnlichen Bedingungen zur Verfü-
gung. OP-Tage finden regelmäßig statt.
Dabei werden Patienten im Dämmer-
schlaf oder unter Vollnarkose behandelt.

Zahntechnisches Meisterlabor
direkt im Haus mit lupengenauer
Präzisionszahntechnik. Das
Zahntechnikerteam hat direkten Patien-
tenkontakt zur Besprechung ästhetischer
Belange und für Einproben.

Prothetik
Auch hier gilt bestmögliche
Versorgung des Patienten
bezüglich Passung, Ästhetik
und Funktionalität der 
dritten Zähne. Dazu gehören nach wie vor
Techniken wie Goldrestaurationen oder
Totalprothesen, aber auch computerge-
stützte Fräsarbeiten, ab 2014 abdruckfrei
mit intraoralen Scannern. Auch hier
möchte das Zahnheilkunde Praxisteam
für Patienten ganz vorne mit dabei sein.

LassenDesign.de

Sonderveröffentlichung

Rektor-Klaus-Straße 78 • 73525 Schwäbisch Gmünd
Tel. 0 71 71. 3 80 08

Ein Lächeln öffnet Herzen.
Wir öffnen für Sie unsere Türen.
Besuchen Sie uns am 17. Mai und 15.November 2015 von
14 bis 16 Uhr und informieren Sie sich unverbindlich über

� Zahnimplantate mit Garantie
� 3D-Diagnostik
� Feste dritte Zähne an einem Tag
� Implantat-Zahntechnik
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deimplantsmile

Zentrum für Zahnimplantate Stuttgart

Mit der Bitte um tel. Anmeldung: 0711 12 09 20 50

Dr. Michael Huss & Dr. Andreas Röhrle
Königstraße 1B, 70173 Stuttgart, Tel. 0711 12 09 20 50
www.implantsmile-stuttgart.de

n Schnell und unkompliziert
Keine Wartezeiten. Der überwiesene 
Patient ist nur ca. 15 min in unserem
Institut, reine Aufnahmedauer 70 sec

n Geringe Strahlenbelastung
80 % weniger im Vergleich zur 
Computertomographie

n Keine Auswertungssoftware 
erforderlich

n Ausdruck der relevanten Bilder 
im Maßstab 1:1 auf Hochglanz- 
Fotopapier mit Befundbericht inner-
halb von zwei Werktagen

n Sichere Sinus Maxillaris- und 
Mandibularkanaldarstellung

n Auf Wunsch wird von uns  
eine Bohrschablone hergestellt.

Dreidimensionale 
Röntgendiagnostik für
die Zahn-, Mund- 
und Kieferchirurgie

praxisteam
zahnheilkunde

LassenDesign



Strom
tanken.

Schwäbisch Gmünd

H

Unsere Jahres- & Gebrauchtwagen-Aktion über 200 Pkw.

Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd
DaimlerChrysler AG

Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd
Lorcher Straße 151, 73529 Schwäbisch Gmünd

Telefon (0 7171) 3 57-0
www.schwaebisch-gmuend.mercedes-benz.de

n Beim Kauf eines Jahres- oder 
Gebrauchtwagen erhalten Sie einen Tank-
gutschein in Höhe von 200,– Euro.

n Beim Kauf eines Geschäfts- oder
Neuwagen erhalten Sie einen Tank-
gutschein in Höhe von 400,– Euro.

Holen Sie sich Ihren Stern.
EZ 10/02, 43.890 km, phat-
red, Klima, Leder, el. Glas-
SHD, Sitzhzg., RCD, Soft-
touch, div.

EZ 2/04, 13.720 km, blau-
met., Klima, RCD, Funk-ZV,
Gepäckabd., 12.902,- H

EZ 9/04, 6.340 km, blau-met.,
Klima, Gepäckabd., Nebelsch.,
RCD, div. 18.990,- H

EZ 10/04, 13.380 km, silber,
Klima, Autom., Sitzhzg., RCD,
LM-Räder, div. 28.890,- H

EZ 8/01, 83.880 km, silber,
Klima, Autom., Audio 30 APS,
AHK, Parameterlenk., Sitzhzg.,
CD, div.

EZ 7/00, 63.330 km, schw.-
met., Klima, Autom., Xenon,
AHK, Comand, PTS,

EZ 10/04, 2.980 km, schw.,
Klima, RCD, Handyvorb, Sitz-
hzg.,Regens., Gepäckab., div.

19.990,- H

EZ 2/00, 87.090 km, silber,
Lamellen-SD, Einzelsitze hi.,
LM-Räder, div. 9.900,- H

8.402,- H

EZ 8/04, 4.400 km, beige-
met., Klima, Nebelscheinw.,
RCD, Gepäckabd., div.

17.802,- H
19.902,- H

21.790,- H

neues Modell

Jahreswagen- & Gebrauchtwagen-Finanzierung mit 5,55 %
effekt. Jahreszins bei 20 % Anzahlung, Laufzeit 18 - 48 Monate.
Informieren Sie sich über unsere Kfz-Versicherungsangebote.

Smart fortwo pulse A 140 Classic A 150 Classic

C 200 CDI Classic Style C 240 T Classic CLK 230 K

A 150 Classic A 170 CDI Classic Spirit A 180 CDI Classic

Käufern eines Aktionsangebotes sagen wir Tanke schön :

neues Modell neues Modell

Daimler AG, Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Schwäbisch Gmünd und 

Autohaus Eugen Sing GmbH & Co KG, Autorisierter Mercedes-Benz Service und Vermittlung, 

In den Seewiesen 4, 89520 Heidenheim, Telefon: 0 73 21/35 95-0,

Wiesenstraße 15, 89537 Giengen, Telefon: 0 73 22/9670-0

Am 29. Januar von 
9 bis 16 Uhr in Heidenheim

- Feiern Sie mit uns Premiere –
am 29. Januar.

- LED Intelligent Light System mit
LED High Performance-Scheinwerfern.1

- Verbrauchs- und emissionsoptimiert
dank BlueEFFICIENCY.2

- Zahlreiche Sicherheitsassistenten.3

Freuen Sie sich auf die Premiere des neuen CLS und erleben Sie Sinnlichkeit und Sinn.

Am 29. Januar haben Sie ein Rendezvous.

1Sonder ausstattung. 2Kraftstoffverbrauch innerorts/außerorts/kombiniert: 6,4–9,5/4,4–5,6/5,1–7,0 l/100 km; CO2-Emission 
kombiniert:  134–164 g/km. Die Angaben beziehen sich nicht auf ein einzelnes Fahrzeug und sind nicht Bestandteil des 
Angebots, sondern dienen allein Vergleichszwecken zwischen verschiedenen Fahrzeugtypen. 3Zum Teil Sonderausstattung. 

125! Jahre Innovation

G M Ü N D E R  A U T O M E I L EG M Ü N D E R  A U T O M E I L E

Achtung vormerken: die nächste Automeile findet am 10. /11. März 2018 statt. B
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Schwäbisch

Gmünd

Autostadt a. d. Rems

Nutzfahrzeuge

Hahn Sportwagen
Schwäbisch Gmünd GmbH

Wir wünschen Ihnen frohe Weihnachten.

A U C H  Z W I S C H E N  D E N  F E I E R T A G E N  
S I N D  W I R  F Ü R  S I E  D A .

A U C H  Z W I S C H E N  D E N  F E I E R T A G E N  
S I N D  W I R  F Ü R  S I E  D A .

 

Wir bieten Ihnen Neu-, Jahres- und
G

Dein Mercedes. Von Mercedes-Benz Ulm/Neu-Ulm.

Ich.

Dein Mercedes. Von Mercedes-Benz Ulm/Neu-Ulm.

Mercedes-Benz Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd der Daimler AG, 

Von-Liebig-Straße 10, 89231 Neu-Ulm, Tel. 07 31/7 00-18 00, www.mercedes-benz-erleben.de

W

Seit 1996 für den Mercedes-Benz Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd aktiv: Mit Anzeigen, Flyern,
Broschüren, Werbemittel, Großflächen, Spannbändern, Fahrzeugbeschriftungen – mit einem Kommunikationsstil für Menschen
der Region beziehungsweise des Verkaufsgebietes, der nicht immer mit zentralseitigen Marketingmaßnahmen umsetzbar ist.

Ihr Mercedes kann mehr – mit der Mercedes me connect App.
E

Oldtimer
Treff20

Für alle Marken 

17
Wegweiser

Information

Service PKW

Kasse

Verkauf smart

Zubehör-Shop

Gebrauchtfahrzeuge

Verkauf Transporter & LKW

Transporter
Gebrauchtfahrzeug-
Center

Verkauf PKW
Auslieferung PKW
Fuhrpark PKW

Im gegenüberliegenden
Gebäude:
Service Omnibus
Service NFZ
Ersatzteile

Leistung Erfahren: Ihr Service mit Stern bei Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd.

Schwäbisch Gmünd

Niederlassungsverbund
Ulm/Schwäbisch Gmünd

Tel.: (07171) 357-0

Niederlassungsverbund
Ulm/Schwäbisch Gmünd

Leistung Erfahren: Ihr Service mit Stern bei Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd.

www.mercedes-benz-erleben.de

Schwäbisch Gmünd

www.mercedes-benz-erleben.de

55 NIEDERFLUR-BUS 55

NIEDERFLUR-BUS55

Niederlassungsverbund
Ulm/Schwäbisch Gmünd

Tel.: (07171) 357-0

Wir bauen für Sie um.
Vielen Dank für Ihr Verständnis.

LassenDesign



Für einen bildschönen Auftritt. Die neuen C-Klasse Modelle und der neue SLK. 
Bei Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd und Heidenheim.

Bühne frei.

Daimler AG, Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Schwäbisch Gmünd, 
73529 Schwäbisch Gmünd, Lorcher Straße 151, Tel. 07171 357-0, www.schwaebischgmuend.mercedes-benz.de
89520 Heidenheim, In den Seewiesen 4, Tel. 0 73 21/35 95-502 und 0 73 21/35 95-503

Jetzt günstig umsteigen:

Fuhrpark sucht Fahrer.
Die Geschäftswagen-Aktionswochen.

Eine Partnerschaft für unsere Kunden.

Mercedes-Benz Ulm/Neu-Ulm
DaimlerChrysler AG 

Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd
89231 Neu-Ulm, Industriestraße 4 

Telefon (07 31) 7 00-0

Mercedes-Benz Memmingen
Wilhelm Baumann GmbH 

Autorisierter Service und Vermittlung
Allgäuer Straße 41 - 47, 87700 Memmingen 

Telefon (0 83 31) 95 51-0

Aktion: nur 4,44 % effektiver

Jahreszins und 0,– g Anzahlung*.

* Für Privatkunden möglich. Ein Angebot der DaimlerChrysler Bank.

Daimler AG, Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd, 
73529 Schwäbisch Gmünd, Lorcher Str.151, Tel. 07171 357-0 

Offen für Ihre Wünsche:
www.schwaebischgmuend.mercedes-benz.de

Besser. Schöner.
Die neue E-Klasse. Bei Mercedes-Benz Ulm/Neu-Ulm.

Anbieter: Daimler AG, Mercedesstraße 137, 70327 Stuttgart
Partner vor Ort: Daimler AG, Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Neu-Ulm, Von-Liebig-Straße 10, 89231 Neu-Ulm, 
Telefon 0731 7 00-0, www.ulm.mercedes-benz.de

1Kraftstoffverbrauch innerorts/außerorts/kombiniert: 13,1–4,1/7,4–4,0/9,5–4,1 l/100 km; CO2-Emissionen kombiniert: 222–107 g/km; Effizienzklasse: E–A+. Die Angaben 

beziehen sich nicht auf ein einzelnes Fahrzeug und sind nicht Bestandteil des Angebots, sondern dienen allein Vergleichszwecken zwischen verschiedenen Fahrzeugtypen. 

Abbildungen enthalten Sonderausstattungen.

C 220 CDI Classic, EZ
5/98, 8.900 km, rauchsilber,
Klima, Autom., Durchlade-
mögl., RC, div. 55.000,-

SLK 230, EZ 6/98, 14.080
km, silber, Klima, Leder, Sitz-
heizung, RC, div.

68.900,-

Mercedes-Benz
Ihre Niederlassung Schwäbisch Gmünd
Jahreswagen-Gebrauchtwagen-Center

Lorcher Straße 151, Telefon (07171) 357180-185

Mercedes-Benz

Schwäbisch Denken – schottisch Kaufen: Unsere Gebrauchtwagen, Jahreswagen, Geschäftswagen.

*Finanzierung mit 4,9% no-
minalem Jahreszins bei 25%
Anzahlung. Laufzeit 12 –48
Monate.
Ein Angebot der Mercedes-
Benz Finanz GmbH.

Inzahlungnahme aller Fabri-
kate möglich!

Heute ausgewählt aus über 100 Fahrzeugen:

An der B 29, Ausfahrt GmündWest

Renault Twingo, EZ
7/96, 42.700 km, grün,
Klima, LM-Räder, eFH, ZV,
div. 12.900,-

VW Passat Variant CL,
EZ 5/92, 121.000 km, rot,
Dachreling, SHD, RC, div.

11.900,-

4,9%*

Schwäbisch Gmünd ist schnell zu erreichen.
Über 100 weitere Pkw-Angebote finden Sie täglich bei uns.
Zugriff auf weitere 5.000 Fahrzeuge an unserem MB-Kiosk.
Öffnungszeiten: Mo. - Fr. 8–20 Uhr, Sa. 9–18 Uhr, So. 10–16 Uhr
Außerhalb der gesetzl. Öffnungszeit keine Beratung und kein Verkauf.

Beschleunigt die Sinne.
Der CLS Shooting Brake. Bei Mercedes-Benz Ulm/Neu-Ulm.

Anbieter: Daimler AG, Mercedesstraße 137, 70327 Stuttgart
Partner vor Ort: Daimler AG, Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Neu-Ulm, Von-Liebig-Straße 10, 89231 Neu-Ulm, 
Telefon 0731 7 00-0, www.ulm.mercedes-benz.de

1Kraftstoffverbrauch innerorts/außerorts/kombiniert: 13,5/7,5/9,7 l/100 km; CO2-Emission kombiniert: 231g/km. Effizienz-
klasse: F- A. Die Angaben beziehen sich nicht auf ein einzelnes Fahrzeug und sind nicht Bestandteil des Angebots, sondern dienen
allein Vergleichszwecken zwischen verschiedenen  Fahrzeugtypen. Abbildungen enthalten Sonderausstattungen.

So gut – wie weg.

Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd
DaimlerChrysler AG

Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd
Lorcher Straße 151, 73529 Schwäbisch Gmünd

Telefon Pkw (0 7171) 35 7183 -187
www. schwaebisch-gmuend.mercedes-benz.de

Jahreswagen-Finanzierung mit 5,9 % effekt. Jahreszins 
bei 20 % Anzahlung. Laufzeit 18 - 48 Monate. Ein Angebot 
der DaimlerChrysler Bank

Smart-Finanzierung mit 3,9 % effekt. Jahreszins bei 
20 % Anzahlung. Laufzeit 18 - 48 Monate. Ein Angebot der
DaimlerChrysler Bank

*Mehrwertsteuer ausweisbar

EZ 7/00, 59.690 km, jack-
black, Glasdach, Klima, Nebel.,
LM-Räder, div.

Smart fortwo Pure *
EZ 3/02, 78.050 km, jack-
black, Volldach, Stahlräder,
Radio, div. 5.940,- H

Smart fortwo Pure *
EZ 5/99, 52.240 km, blau-
met., Klima, Gepäckabd., IR-
ZV, Gepäckabd., Radio, div.

A 140 Classic

EZ 4/01, 53.050 km, silber,
Klima, Autom., Sitzhzg., RCD,
Regens., Durchlade, div.

C 180 Classic *
EZ 11/96, 110.640 km, silber,
Klima, Autom., el. Glas-SHD,
Xenon, Regens., div.

E 230 Avantgarde
EZ 3/00, 56.180 km, lazulith,
Klima, Leder, LM-Räder, Sitz-
hzg., EDW, div.

SLK 200 K

EZ 1/98, 95.640 km, schw.-
met., Klima, Durchlade, LM-
Räder, Radio, div.

C 180 Classic
EZ 3/01, 70.170 km, rot,
Klima, Regens., Durchlade,
RC, LM-Räder, div.

C 200 K Classic *

6.600,- H

18.950,- H

9.900,- H

10.800,- H

13.400,- H
22.900,- H

21.700,- H

EZ 9/98, 71.780 km, blau-
met., Klima, Lamellen-SD,
LM-Räder, RCD, div. 

A 160 Elegance *

Jetzt noch attraktiver: Junge Gebrauchtfahrzeuge und junge Jahreswagen.

Öffnungszeiten: Mo. - Fr. 8–20 Uhr, Sa. 9–18 Uhr, So. 10–18 Uhr.
Außerhalb der gesetzl. Öffnungszeit keine Beratung und kein Verkauf.

8.850,- H

Mercedes-Benz Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd der Daimler AG, 

Von-Liebig-Straße 10, 89231 Neu-Ulm, Tel. 07 31/7 00-18 00, www.mercedes-benz-erleben.de

Gebraucht wagen.

Erleben Sie jetzt die 
neue E-Klasse bei
Mercedes-Benz Ulm/Neu-Ulm.

A 170 Avantg., EZ 2/08, 8.900 km, schw.-met.,
Klima, Audio 50 APS, Sitzhzg., LM-Räder, Licht-
paket, Lederlenkr., Easy-Vario-Syst., etc. G M006
Neupreis 27.566,– e EUR 19.483,–

C 200 T CDI, EZ 9/06, 94.360 km, silber, Klima,
Audio 50 APS, Parktronic, Sitzhzg., Durchlade,
Regensensor, Handyvor., Multikontursitze G D583
Neupreis 37.410,– e EUR 15.843,–

E 320 CDI Elegance, EZ 8/05, 73.830 km, 
silber, Klima, Autom., Leder, Audio 50 APS,
SHD, Xenon, Handyvor., Durchlade, etc. G 0538
Neupreis 59.044,– e EUR 21.433,–

CLS 500, EZ 12/04, 60.950 km, rot-met.,
Klima, 7-G-Tronic, Leder, Comand APS, SHD,
Xenon, Komfortsitze, Handyvor. PTS, etc. G 0820

Neupreis 83.949,– e EUR 34.463,–

Alle Fahrzeuge zu Top-Konditionen bei Finanzierung,

Garantie & Versicherung. Besuchen Sie uns.

Unsere Viano-, Vito- und Sprinter-Modelle. Topp ausgestattet mit Topp-Konditionen.

Ihre Freizeit ist uns wertvoll.

Daimler AG, Mercedes-Benz Niederl a s s u n g s verbund Ulm/Sch wä bisch Gmünd
89231 Neu-Ulm, Zeppelinstraße 27, Telefon: 07 31/7 00-15 65, www.rkc.ulm.daimler.com

Viano Trend L 2.2 CDI, EZ 02/09 - 24.900 km, sch w. - m et . ,
Dach rehling, Ac t i vityPa ket, Sound 20, 3erSitzbank und
zwei Einzelsitze, Klimatisieru ng/Fond, et c. EUR 33.900,–

Viano Ambiente L 3.0 CDI, EZ 06/09, 14 . 9 00km, silber,
Ac t i v i t y Pa ket, BusinessPa ket, el. Sch i e b et ü ren, Comand,
Leder, Therm ot ronic Klima, Soundpaket, et c . EUR 45.800,–

Viano Ambiente K 3.0 CDI, EZ 10/08, 32.900 km, sch w. -
met., Ac t i vityPa ket, BusinessPa ket, Wa rmwa s s e rh e i zung,
Soundpaktet, Comand-Navi, Therm ot ronic Klima, Leder,
et c. EUR 39.900,–

Viano Marco Polo 4-Matic 2.2 CDI, EZ 11/09, 3.500 k m,
silber, Allra d a n t rieb, Au to m a t i kget riebe, Thempmatik Klima,
Wa rm l u ftzusatzheizung, Te mpomat, Sitzheizung, Sound20,
AHK, et c. EUR 48.490,–

Viano Marco Polo 3.0 CDI, EZ 8/09, 14 . 9 00km, sch w. -met .,
Ac t i v i t y Pa ket, Leder, Comand, Au tom., Wa rm l uft zusatz-
heizung, AHK, Sitzheizung, LM-Rä der, Therm ot ronic Klima-
anlage, et c. EUR 50.800,–

Vito 111 Kasten/L, EZ 8/09, 20.900 km, weiss, Klima,
Tre nnwand m. Fe nste r, 3-Sitzer, Heck fl üge ltüren, Holzboden,
I nnenve rkleidung Ladera um., et c. EUR 22.500,–

Sprinter 313 CDI Kasten, EZ 10/08, Ra d st. 3.665 mm,
14 .900 km, weiss, AHK m. Tritt, Hoch dach, Innenve rk leidung,
Tre n nw. mit Fe nste r, Holzboden, 3-Sitzer, et c . EUR 29.900,–

Sprinter 315 CDI Kasten, EZ 3/09, Ra d st. 3.665 mm,
11. 5 00km, weiss, Tre n nwand mit Fe n ste r, AHK 2,8 t ,
Hoch d a ch, Innenve rkleidung, Holzboden, 3-Sitzer, et c.

EUR 34 . 4 0 0 , –

Zusätzlich erhalten Sie bei Lieferung 
bis 31.12.2009 einen Satz 
Winterkompletträder zu Ihrem Fahrzeug.

Daimler AG Mercedes-Benz Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd,

Von-Liebig-Straße 10, 89231 Neu-Ulm, Telefon 07 31/7 00-0, www.mercedes-benz-erleben.de

Mercedes-Benz E 63 AMG Limousine

Geschwindigkeit bildschön verpackt finden Sie im AMG Performance Center 
in Ihrer Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Neu-Ulm an der Europastraße.

E=mc2. Anbieter: Daimler AG, Mercedesstraße 137, 70327 Stuttgart
Partner vor Ort: Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Schwäbisch Gmünd, 
Lorcher Straße 151, 73529 Schwäbisch Gmünd, Telefon 0 7171 3 57-0, 
www.schwaebischgmuend.mercedes-benz.de

Die neue A-Klasse.
Jetzt Probefahren.
Bei Ihrer Mercedes-Benz Niederlassung 
in Schwäbisch Gmünd.

Lernen Sie jetzt die neue A-Klasse kennen: Es erwartet Sie 
sportliche Sicherheit, verpackt in attraktiven, individuellen
Ausstattungslinien zu ebenso attraktiven Konditionen.

1
Kraftstoffverbrauch innerorts/außerorts/kombiniert: 8,4–4,5/5,1–3,3/ 6,4–3,8 l/100 km; CO2-Emission

kombiniert: 148–98 g/km. Effizienzklasse: C- A+. Die Angaben beziehen sich nicht auf ein einzelnes Fahrzeug
und sind nicht Bestandteil des Angebots, sondern dienen allein Vergleichszwecken zwischen verschiedenen
Fahrzeugtypen. Abbildungen enthalten Sonderausstattungen. 

Anbieter: Daimler AG, Mercedesstraße 137, 70327 Stuttgart
Partner vor Ort: Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Schwäbisch Gmünd, Lorcher Straße151,
73529 Schwäbisch Gmünd, Telefon 07171 357-0, www.mercedes-benz-ulm-schwaebischgmuend.de

Die schönen Seiten 2014.
Erleben Sie die Highlights 2014 bei Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd.

C-Klasse Limousine – Kraftstoffverbrauch kombiniert: 8,6-3,8/100km; CO2-Emission kombiniert: 200–99 g/km; Effizienzklasse: D-A+.
C-Klasse T-Modell – Kraftstoffverbrauch kombiniert: 8,6–3,8 l/100km; CO2-Emission kombiniert: 200–99 g/km; Effizienzklasse: D-A+.
GLA-Klasse – Kraftstoffverbrauch kombiniert: 7,5-4,3 l/100km, CO2-Emission kombiniert: 175–114 g/km; Effizienzklasse: D-A.
V-Klasse – Kraftstoffverbrauch kombiniert: 6,2-5,7 l/100km; CO2-Emission kombiniert: 163-149g/km; Effizienzklasse: D-A+.
S-Klasse Coupé–Kraftstoffverbrauch kombiniert: 11,9–9,4l/100km; CO2-Emission kombiniert: 279–219 g/km; Effizienzklasse: D.
Die Angaben beziehen sich nicht auf ein einzelnes Fahrzeug und sind nicht Bestandteil des Angebots, sondern dienen allein Vergleichs-
zwecken zwischen verschiedenen Fahrzeugtypen. Abbildungen enthalten Sonderausstattungen.

Für Mercedes-Benz
Ulm/Schwäbisch Gmünd
und dem Niederlassungs-
verbund mit Heidenheim
und Donzdorf wurden
über 20 Jahre hinweg
unter vier verschiedenen
Aktualisierungen des CI
von Stern und Wortmarke
viele Anzeigen individuell
umgesetzt.

Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd
DaimlerChrysler AG

Niederlassungsverbund Ulm/Schwäbisch Gmünd
Lorcher Straße 151, 73529 Schwäbisch Gmünd

Telefon (0 7171) 3 57-183 oder -185
w

29. 11. bis 21. 12. bei Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd.

Öffnungszeiten: Mo. - Fr. 8–20 Uhr, Sa. 9–18 Uhr, So. 10–18 Uhr.
Außerhalb der gesetzl. Öffnungszeit keine Beratung und kein Verkauf.

Während unserer Aktionstage erhalten alle Käufer 
eines Jahres-, Dienst- oder Vorführwagens zusätzlich zur Auswahl:

• einen Tankgutschein oder

• einen Service-Gutschein oder
• einen Satz Winterreifen oder

• eine 3,9%*-Fahrzeugfinanzierung 
*effekt. Jahrszins. Ein Angebot der DaimlerChrysler Bank.

Smart ab
7.300 C=

A-Klasse ab
11.400 C=

Vaneo ab
17.900 C=

C-Klasse ab
20.900 C=

C-Klasse Kombi
ab 22.900 C=

Unsere Jahreswagen
Aktion 2002:

Mercedes-Benz Schwäbisch Gmünd

Jetzt unter einem Dach.

smart® Vertriebs GmbH Schwäbisch Gmünd

Und unter einer Rufnummer: (0 7171) 3 57-0

 

Anbieter: Daimler AG, Mercedesstraße 137, 70327 Stuttgart
Partner vor Ort: Mercedes-Benz Niederlassung Ulm/Schwäbisch Gmünd, Lorcher Straße151,
73529 Schwäbisch Gmünd, Telefon 07171 357-0, www.mercedes-benz-ulm-schwaebischgmuend.de

Attraktiv vom Anfang bis zum Ende.
Danke für eine erfolgreiche Landesgartenschau 2014 in Schwäbisch Gmünd.

LassenDesign



KRAZER

KRAZERK

F E N S T E R B A U

Siegfried Krazer

Spraitbacher Straße 8
73557 Mutlangen

Tel. 0 71 71/715 63
Fax 0 71 71/7 4074

info@fenster-krazer.de
www.fenster-krazer.de

GLASER 
INNUNG 
OSTALB

Mutlangen. Gut zwei Jahre
schauten Autofahrer, wenn Sie
auf der Spraitbacher Straße in
Mutlangen fahren, weniger auf
den Straßenverkehr, sondern
auf einen Industriebau der dort
am Entstehen war. 
Industriebau ist allerdings nicht
unbedingt der zutreffende Be-
griff, für ein Gebäude, das
durch seine Modernität besticht
und in Mutlangen nun seit Juli
2009 einen architektonischen
Glanzpunkt setzt.  Geschaffen
wurde durch die ID Architekten
aus Schwäbisch Gmünd ein
Ausstellungs-Atelier für Krazer
Fensterbau – natürlich mit gro-

ßen Glasflächen, die den Kubus
zur Straße, seitlich und nach oben
öffnen und für Leichtigkeit und
Transparenz sorgen und dem
Betrachter mitteilen, dass er
herzlich willkommen ist. 
Das Gebäude bietet neben 250
Quadratmetern Ausstellungs-
fläche großzügige Büroflächen
in der ersten Etage. Hier können
Kunden in angenehm hellen
Räumen und ruhiger Atmo-
sphäre empfangen werden.
Besprechungsräume bieten hier
die Möglichkeit auf Kunden-
wünsche  einzugehen. 
Ausstellungsflächen im Erdge-
schoss zeigen aktuelle Pro-
gramme von Haustüren, unter
anderem moderne, trendige Holz-
und Aluminium-Haustüren. 
Wesentlich ist natürlich das
Thema Fenster und Fensterbau.
Es werden Holz-, Holz-Alu- und
Kunststofffenster, Beschläge und
umfassende technische Details
gezeigt wie zum Beispiel
automatische Fensteröffnungs-
systeme oder Einbruchschutz-
maßnahmen. Wichtiger Teil der
Ausstellung sind zukunfts-
weisende Fenstersysteme für
Niedrigenergie-Sparhäuser oder
Passivhäuser bei energetischen
Sanierungen. Immer mehr Kun-
den interessieren sich für
Fenster zur Energiekosten-

senkung und die Einhaltung
von zukünftigen Wärmeschutz-
Bestimmungen. Informationen
erhalten Kunden dabei auch über
aktuelle Trends.  Hier unter-
streicht die Firma Krazer ihre
Erfahrung aus über 50 Jahren
Fensterbau.
Das Untergeschoss präsentiert
Themen rund um die Außen-
fassade und Sonnenschutz, wie
Rollläden und Markisen oder
Vordächer und Insektenschutz.
Dazu gibt es eine fachkundige
Beratung zu aktuellen Produkten. 
Weil manchmal die ganze
Familie mitgenommen werden
muss, ist für die Kinder eine
Spielecke vorhanden. Somit
müssen diese nicht im Auto 
sitzen oder sich langweilen.
„Das ist genau das, was wir mit
dem Neubau erreichen woll-
ten“, sagen Siegfried und sein
Bruder Stefan Krazer. Die trotz
dem gelungenen Bau mit den
Füßen auf dem Boden bleiben.
„Wir wollen Kunden zeigen

was mit Glas alles machbar ist.
Wir bieten den professionellen
Fensterbau, haben aber auch
ein umfassenderes Angebot
zum Thema Türen, Markisen,
Wintergärten und Rollläden
und vieles mehr. Das konnten
wir bis jetzt oft nur anhand von
Katalogen, oder an bereits rea-
lisierten Projekten zeigen“.
Gezeigt wird auch, wo Glas als
Stilelement im Innenbereich
überall wirkungsvoll eingesetzt
werden kann. Egal ob Sanitär-
bereich oder Küche, die Vielfalt
kennt inzwischen fast keine
Grenzen mehr. Aber einen
attraktiven Überblick erhalten
Sie bei Krazer Fensterbau.

Architektonischer Glanzpunkt
Ein neues Ausstellungs-Atelier überzeugt mit Leichtigkeit und Transparenz

ZER

KRAKRAZER
F E N S T E R B A UKlare Sache.

Spraitbacher Straße 8, 73557 Mutlangen  
Tel. 0 71 71/715 63, www.fenster-krazer.de

Unser Angebot:
� Fenster
� Haustüren
� Wintergärten
� Glas-Fassaden
� Rollläden
� Markisen
� Insektenschutz
� Vordächer
� Reparaturservice
� Kundendienst

Unser Meisterbetrieb hilft weiter:
Mit umfassender Beratung
Mit langjähriger Erfahrung
Mit zuverlässigen Mitarbeitern
Mit eigener professioneller Fertigung
und solider Montage
Mit preisbewusstem Denken
und effizientem Handeln

Rufen Sie uns unverbindlich an
oder besuchen Sie uns.
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Ein modernes Gebäude und Blickfang in der Spraitbacher Straße in Mutlangen: das
Firmengebäude von Krazer Fensterbau. Hier sind Interessenten herzlich willkommen.
(Fotos: Tom und Krazer)

Bei Krazer: Aktuelle Türenprogramme. Von Krazer: Auch das Handling mit großen Scheiben – hier immerhin 7x 2,3 Meter.

Mit Krazer: Öffentlch, gewerblich oder privat, eckig oder rund (siehe unten).

Krazer Fensterbau in Mutlangen

Spraitbacher Straße 8
73557 Mutlangen

Tel. 0 71 71/715 63
Fax 0 71 71/7 40 74

SCHUTZ

info@fenster-krazer.de
www.fenster-krazer.de

Entwicklung | Beratung | Fertigung | Montage

Schützen Sie Ihr Eigentum. KRAZER hilft.

Wir bieten Ihnen zertifizierte Sicherheit mit System 
rund um Fenster und Türen – bis zur Klasse RC 3.
Auch zur Nachrüstung für bereits eingebaute Elemente
sind wir Ihr Ansprechpartner.

KRAZER
F E N S T E R B A U

Mit Sicherheit KRAZER.

KRAZER
F E N S T E R B A U

Siegfried Krazer Spraitbacher Straße 8
73557 Mutlangen

Tel. 0 71 71/715 63
Fax 0 71 71/7 4074

info@fenster-krazer.de
www.fenster-krazer.de

KRAZER
F E N S T E R B A U

KRAZER
F E N S T E R B A U

KRAZER

R
KRAZER
R

Siegfried Krazer 
Glasermeister

Spraitbacher Straße 8
73557 Mutlangen

Tel. 0 71 71/715 63
Fax 0 71 71/7 4074

info@fenster-krazer.de
www.fenster-krazer.de

S

KRAZER
F E N S T E R B A U

M Mobil 01 60/5 83 21 42

K

Spraitbacher Str. 8
73557 Mutlangen

Tel. 0 7171/715 63
Fax 0 7171/7 40 74

info@fenster-krazer.de
www.fenster-krazer.de

Wir gratulieren zum Gelingen des B26 und freuen uns, dass wir
einen Beitrag dazu leisten konnten.

F E N S T E R B A U

KRAZER
Kreativ für Fenster

KRAZER

KRAZER

I

F E N S T E R B A U

Siegfried Krazer

Gespräch mit

Firma

Ort

Straße

Datum

Uhrzeit

Telefon, Fax

E-Mail

Spraitbacher Straße 8
73557 Mutlangen

Tel. 0 71 71/715 63
Fax 0 71 71/7 4074

info@fenster-krazer.de
www.fenster-krazer.de

� Fenster
� Haustüren
� Rollläden
� Markisen
� Wintergärten

� Glas-Fassaden
� Insektenschutz
� Vordächer
� Reparaturservice
� Kundendienst

Beispielhaft – Werbung für Unternehmen, Handwerk oder Einzelhandel mit Signet, Showroom-Konzeption
und Außenwerbung, vom Anzeigentext bis zur redaktionellen Komplettumsetzung. Es ist mehr als eine grafische Arbeit. Es ist
die Suche nach nachhaltigen Konzepten, nach einem Bild oder nach einer Philosophie der Einzigartigkeit und des Besseren.

LassenDesign



Wirtschafts- und Industrievereinigung Stuttgart – mit der WIV entstanden unter anderem ein Jubiläumsflyer als Leporello
zum 25-jährigen Geburtstag und eine aktuelle Newsletterreihe. Zur WIV besteht eine langjährige Verbindung, die auch zu einem
gewonnenen Wettbewerb, beziehungsweise dem ersten Standortmarketing für den SynergiePark Stuttgart führte.
Der SynergiePark ist mit seinen circa 700 Unternehmen vor Ort einer der größten Wirtschaftsstandorte in Deutschland.

Die wirtschaftliche
Entwicklung Vaihingens
–
das Gewerbegebiet
Wallgraben als Wiege
der WIV

25 Jahre

Wirtschafts- und Industrievereinigung
Stuttgart e. V.

Die 70er Jahre – Gründung
und Aktivitäten der IVV.

Karl Scharr, Buchdruckerei
Wilhelm Ruppmann, Industrie-
Ofenbau, Schamottewerk und
Maschinenfabrik
K. u. H. Brändle, Kabel- und
Tiefbau
Erwin Sickeler, Schrott-, Eisen- 
und Metallhandel
Walter Mäurle, Kohlenhandel und
Fuhrgeschäft
Alfons Nuding, Schreinermeister,
Möbel, Innenaustattung, Ladenbau
Rössle & Wanner, Matratzenfabrik
Karl Schmidt, Metallschmelzwerk
GmbH
Hager & Elsässer, Apparatebau,
Wasserreinigungsanlagen
Friedrich Lang, Waagenfabrik
Stump & Kurz, Schrauben- und
Fassondreherei
Albert Münzing, Holzhandlung
Vollmoeller AG, Trikotfabrik

G. H. Bauer & Co. KG,
Deckensteinfabriken

In den 60er und 70er Jahren 
siedelten viele Firmen von der
Innenstadt Stuttgarts in das neue
„Industriegebiet Vaihingen-
Möhringen“ um. Räumliche Enge,
die für die weitere Entwicklung
der Betriebe hinderlich war,
zwang zu diesem Schritt.

Auf Initiative von Herrn Konsul
Helmut E. W. Niethammer wurde
die IVV 1973 als „Industrie-
vereinigung Stuttgart-Vaihingen
e. V.” von den Mitgliedern 
Julius Bach, August Baumeister,
Hermann Holzapfel, Heinrich
Fink, Kaut + Bux, Marmor-Müller, 
Emil Niethammer, undStumpp +
Kurz gegründet.

Ziel der Vereinigung laut Satzung
war es, die  gemeinsamen wirt-
schaftlichen Interessen, beson-
ders deren Forderung nach einer
verbesserten Infrastruktur im
Gebiet, zu vertreten, zu wahren
und zu fördern. Im Zuge des
rasanten Mitgliederzuwachses
und der Entwicklung in den

Gebieten „Wallgraben-Ost“ auf
Möhringer Markung und den
Gewerbegebieten „Obere Wald-
plätze“ und „Fasanenhof“ wurde
die Vereinigung mit 60 Mitglie-
dern im Jahre 1983 in die 
„Industrievereinigung Vaihingen +
Möhringen e. V.“ erweitert und
umbenannt; sie hatte im Jahre
1988 bereits 135 Mitglieder. 

Durch die Bebauungsplan-
Änderung der Stadt Stuttgart im
Jahre 1990 vom Industriegebiet
in ein „Industrie- und Gewerbe-
gebiet“ und die Aufnahme zahl-
reicher neuer MItglieder aus dem
Dienstleistungssektor hatte sich
die Vereinigung dem Struktur-
wandel anzupassen. 
Im Jahr 1996 wurde daher eine
Umbenennung und Erweiterung
in „WIV – Wirtschafts- und
Industrievereinigung Vaihingen +
Möhringen e. V.“ vollzogen.

Heute vertritt die WIV die Interes-
sen von rund 200 Mitgliedern
mit nahezu 20 000 Arbeitsplätzen.

WIV-Mitglieder
(Firmennamen verkürzt)

AC-Service

Activ-Plan

Ammann-Haag-Hartmann

Ara-Druck

Atelier Herbstreuth

Auto-Betreuung Stuttgart

Auto-Supper Stuttgart

Automobilforum

Julius Bach

Bäckerei Schremp

Bader Nutzfahrzeug

Walter Bauer

Bauknecht Hausgeräte

August Baumeister

Baumgartner & Partner

Personalberatung

BMW, NL Stuttgart

Beck-Druckmesselemente

Gerhard Becker Grossküchen

Behindertenzentrum Stuttgart e.V.

Benzewein

Bierbrauer + Nagel

Bilfinger & Berger Bau

Binder Optik

Binsch, Hans F.

Bischoff, Richard Boorberg Verlag

Bornemann + Haller

Bullinger

Bürkle & Schöck

Busak + Shamban

Konrad Busche

Businesspark

C & L Treuhandvereinigung

Deutsche Revision

Chemische Fabrik Albert Nägele

Commerzbank, Vaihingen

Compex

Computerschrift-Express

Debis Assekuranz Makler

Dekra

Deutscher Sparkassenverlag

Dresdner Bank, Vaihingen

Reifen-Duregger

Paul Ebersbächer

Gustav Eggelhöfe,

Epag Ingenieurbüro

Fritz Erath Industrievertretungen

Estrich Osterland

EWO – Hermann Holzapfel

Filder Baustoffvertrieb

Filder-Zeitung Verlag Karl Scharr

Filderbank Stuttgart

Heinrich Fink Offsetdruck

Forstner Automobile

Frank, Duffner, Renz & Thomsen

Franz, Walter

Julius Gauder

Grüne + Gelbe Radler

Dr. Klaus Germann RA.

Gin Tonik Spezial Mode

Grafix Zerstäubungstechnik

Wolfgang Günther, Ingenieurbüro

Haeberle Medizintechnik

Hager + Elsässer

Hansa Metallwerke

HWS – Hausmann Welz Seeger

Havag/Hudig–Langeweldt

Hedisa Haustechnik

Heiler Versicherungsvermittlung

Dr. Heimeier & Partner

Erich Henke

Karlheinz Henzler

Wilhelm Hilzinger

Hochstetter-Leuchten

Hotel Neotel

IBM Deutschland

Imco, J. Michaelis

Ing.-Ges. für Bau und QS.

Institut für Verkehr u. Umwelt e.V.

Intermetric

Franz Kaufmann

Keppler-Konsumforschung

Kiefer, Werner

Hans J. Kissel

Koch, Neff & Oettinger

Kodak Fotoservice Süd

W. Kohlhammer

Johannes Kraft

Kraft Malerwerkstätten

Kreder-Lichtwerbung

Erwin Krieg

Albert Kuhn

Landesgirokasse, Vaihingen

U. I. Lapp-Kabel

Gustav Lauser

Robert Leicht

J. + E. Link

Richard Lung

Oskar Lünig

Lüscho Mietwagen Lübke

Mercuri Urval

Miedtank Logistik

Dr.Axel Moosmann RA

Müller + Co Tankwagen Süd

Ernst Nagel

Neoplan – Gottlob Auwärter

Neubronner, Woern, Deiss

Okapost

H. U. Platsch 

Eckhard Rall 

Redaktionsbüro Multipress

Gebr. Reimold

Yves Rocher

RV Verlag/Schloss Verlag

Scholz + Kolmar Software

Schäffler-INA Wälzlager 

Friedrich Scharr

Schmid + Partner

Gerhard Schnaufer

Gerhard Schützinger

Erhard Schumann

Schuster-Regel und Steuertechnik

Schwabengarage, NL Vaihingen

Erwin Sickeler

Sommer + Maulick

Erich Spiegel

Stollsteimer

Stumpf + Müller

Stuttgarter Bank, Vaihingen

Stuttgarter Druckerei

Stuttgarter Straßenbahnen

Sulzer Infra Württemberg

Synchron

Autohaus Thomann

Toscana Weinimport

Treuhand Stuttgart

Uni–Laden

Uniprof 

Vischer Karosseriebau

Wachendorfer & Heringhaus

Sebastian Weh

Wenzelburger

Widex Micro-Technik

Franz Wolf

Christian Würtz

Gerd Zimmermann

S. Zimmermann

Das Industrie- 

und Gewerbegebiet

Wallgraben-West 

im Jahre 1951
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Hermann Löffler KG,
Eisenwarenfabrik

J. & E. Link, Präzisions-Gewinde-
Schneidwerkzeug-Fabrik

Kautt & Bux, Spezialfabrik für
Kollektoren und Geräteschalter

Marmor-Müller, Natursteinarbeiten

Karl Berner, Holzhandlung

Emil Niethammer, 
Elektronische Fabrik

Hilsenbeck & Co. GmbH,
Damenmäntelfabrik

Hudson, Strumpffabrik

Josef Ruhrmann,
Reißverschlußfabrik

D. Seitter & Co., Metallwarenfabrik

E. B. Seitter, Raucherbedarfsartikel

S. Blattert, Damenkleiderfabrik

Fritz Hellige & Co. GmbH,
Textilmaschinenbau

Otto B. Engelhardt, Fabrik für
Textilmaschinenzubehör

Ernst Flaisch, Röhrengroßhandlung
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Aktuelle und 
zukünftige
Nutzungsstruktur 

Das Gewerbegebiet besitzt heute
eine breit gemischte Nutzungs-
struktur mit umweltverträglichem
und hochwertigem Verarbeiten-
dem Gewerbe, Baugewerbe, ver-
schiedenen Handelsunternehmen,
modernen Dienstleistern und
Speditionen. 

Die städtebaulichen Leitvorstel-
lungen und planungsrechtlichen
Festlegungen der Stadt Stuttgart
zielen auf eine höhere Verdich-
tung mit einer weiteren Umstruk-
turierung zu mehr Dienstleistun-
gen ab. Der Ausnutzungsgrad
der Fächen betrug 1993 56%

und könnte langfristig bis auf 
75% erhöht werden. Einem län-
geren Trend entsprechend wird
sich das Gewerbegebiet mehr
und mehr zu einem modernen
Dienstleistungszentrum ent-
wickeln. Denn  für die Ansied-
lung von Dienstleistungsunter-
nehmen, die besonders von
guter Erreichbarkeit, günstigen
Mieten und in zunehmendem
Maße auch von repräsentativen
Bürogebäuden abhängig sind,
finden sich positive Standort-
faktoren vor. Das Produzierende
Gewerbe dagegen wird den
Standort zunehmend verlassen. 

Text und Recherche des Faltblattes: RÜCKERL, J. (1998)

Aktueller Strukturwandel der Wirtschaft am Beispiel eines

Stuttgarter Industriegebietes: Das Industrie- und

Gewerbegebiet Wallgraben-West. Stuttgart. 124 S.

Begrünungsaktion
der IVV

Die rasante Bautätigkeit im In-
dustriegebiet und die Mischung
aus Alt- und Neubauten hinter-
ließ mancherlei unschöne Ecken.
Die Industrievereinigung demon-
strierte unter ihrem damaligen
Vorsitzenden Karlheinz Henzler
schon frühzeitig Umweltbewußt-

sein und initiierte zusammen mit
dem Stadtplanungsamt eine 
Verschönerungsaktion unter dem
Namen „Industrie- und Gewerbe-
gebiete – grün und lebendig“.
Unter ihren Mitgliedern wurde ein
Wettbewerb gestartet, dem viele
Unternehmen folgten. Für diese
vorbildliche Aktion erhielt die
IVV im Jahre 1987 den „Umwelt-
preis der Stadt Stuttgart“.

Kritik, Erwartungen
und Motivation
der Unternehmer

Schon bei Gründung der IVV
betrafen wesentliche Kritikpunkte
die mangelnde Infrastruktur – es
gab z.B. kein Postamt und keine
Bank, aber eine schlechte
Straßenverkehrssituation und
zuwenig Parkplätze für die 
zunehmende Zahl der Pendler. 

Forderungen für bes-
sere Verkehrskonzepte

Die Industrievereinigung hat sich
über viele Jahre im Diskurs mit
der Stadtverwaltung für eine 
bessere und effizientere Verkehrs-
erschließung und Gebietsanbin-
dung – Nord-Süd-Straße, Orts-
umfahrung Vaihingen, Autobahn-
anschluß – eingesetzt. Zur Unter-
mauerung ihrer Argumente ließ
die IVV 1993 ein entsprechendes
Verkehrsgutachten erstellen. 
Dies kommt zusammenfassend zu

Heßbrühlstraße 21

Luftbild von 1988

Schockenriedstraße 7

Vom Industriestandort zum 
Dienstleistungszentrum – notwendige
Schritte zur Zusammenarbeit.

schen und international konkur-
rierenden Wirtschaftsraumes 
mit rd. 2,5 Mio. Einwohnern und
einem Drittel des baden-württem-
bergischen Bruttoinlandsproduk-
tes. Dies eröffnet nicht nur neue
Chancen für die einzelnen Unter-
nehmen, sondern bringt auch
neue und größere Herausforde-
rungen im Wettbewerb mit sich.

Für die WIV gilt daher die Maxime,
sich im Verbund mit anderen
Partnern zu stärken und sich im
politischen Raum mehr Gewicht
und Gehör zu verschaffen. 

Standortkonkurrenz
und Aufgaben 
für die Zukunft

Die Interessen und Aufgaben der
WIV sind inzwischen viel stärker
als nach der Gründungsphase an
Fragen der Standortsicherung
und Standortentwicklung und
damit an gemarkungsübergreifen-
de Problemstellungen gebunden.  

Mit Bildung des Verbandes Region
Stuttgart liegt das Mitglieder-
gebiet der WIV heute im Zentrum
eines hochrangigen und dynami-

Verkehrsnetz und
Verkehrsträger

Die überlastete Verkehrssitua-
tion, die den Anforderungen
längst nicht mehr gewachsen ist,
stellt für die weitere positive 
Entwicklung des Standortes ein
großes Problem dar. 

Eine bedarfsgerechte Anpassung
des örtlichen und vor allem
überörtlichen Verkehrsnetzes 
im Umfeld des Gewerbegebietes
– das heute auf einer Achse vom
Fasanenhof bis zur Autobahn-

Anschlußstelle Vaihingen 
existiert – ist zwingend. Dabei
wird es aus heutiger Sicht vor
allem auf eine funktionstüchtige
Integration aller Verkehrsträger
im individuellen und öffentlichen
Verkehr ankommen.

der eindeutigen und noch immer 
gültigen Ausage: „Es muß auf die
schwerwiegenden Konsequenzen
hinsichtlich der wirtschaftlichen
Entwicklung des Gewerbegebietes
und der Belastungen der Bevölke-
rung in den angrenzenden Stadt-
teilen hingewiesen werden, wenn
keine Verbesserungen in den
straßenseitigen Zu- und Abfahrts-
möglichkeiten und in der inneren
Erschließung durch die zuständi-
gen Baulastträger geschaffen 
werden.“

Wie eine aktuelle Gebietsanalyse
und Befragung 1998 zeigt, sind
diese Gesichtspunkte immer noch
aktuell. Außerdem wurde im
Sinne der Mitarbeiter bessere
Einkaufsmöglichkeiten und mehr
Gaststätten gewünscht.

Generell steht die Mehrheit der
Unternehmen dem Standort 
und seiner Umfeldqualität jedoch
positiv gegenüber.

Bildung der
Arbeitsgemeinschaft
WIV/IWV 

Die WIV hat sich daher nach
erfolgreicher Zusammenarbeit
bei einzelnen Aktionen mit der
Industrie- und Wirtschafts-
vereinigung e.V. Leinfelden-
Echterdingen (IWV) im Oktober
1998 zu einer Arbeitsgemein-
schaft WIV/IWV zusammenge-
schlossen.

Peter Brixner als Vorsitzender
der IWV sieht in der Gemein-

samkeit vor allem eine Verstär-
kung der Wirkung nach innen
und nach außen sowie eine
Bündelung der nachbarschaftli-
chen Interessen für wichtige
Zukunftsfragen. 

Prof. Dr. Günter Sabow, der
amtierende Vorsitzende der WIV
wertet die Allianz als Verstärkung
bei der Mitsprache wichtiger
Projekte wie Flughafen, Neue
Messe, verkehrliche Maßnahmen
und der künftigen Entwicklung der
Region Stuttgart aus Sicht der
Wirtschaft und der Unternehmer.

SynergieParkPLUS
Planen | Lenken | Umsetzen | Stärken

Ein Projekt der

Wirtschafts- und Industrievereinigung
Stuttgart e. V.
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Die Übersicht zeigt einen ersten Eindruck

über die qualitativ hochwertige Planung

des zukünftigen Büroprojektes der

Daimler AG. Es wächst zusammen, was

im Grunde seit Jahren zusammen gehört.

Die bisherigen Unternehmen des

SynergiePark begrüßen diese Entwicklung

in Ihrer Nachbarschaft.

DAIMLER Projekt Office V

Für die Ansiedlung des Daimler Office V

hat am 30. Mai bereits der Spatenstich

stattgefunden. Wie bereits Herr Bodo

Uebber als Finanzvorstand der Daimler

AG in seiner Rede erläutert hat, soll der

neue Gebäude-Komplex durch seine

Offenheit bestechen und „ein urbanes

Zentrum im Herzen der Anlage” mit

Restaurant, Cafe, Kita und dazu viel

Grün entstehen.

6

ANS I EDLUNGEN UND PRO JEKTE

©O&O Baukunst / Finest Images

Die illustrativen Darstellungen lassen 

die hohe Attraktivität des entstehenden

Büroprojektes der Daimler AG sehr gut

erkennen. 

Insgesamt soll der Straßen- und Ver-

kehrsraum mit der Stadtbahn U12 unter

Beteiligung aller Anrainer zu einem 

einladenden Gewerbeboulevard mit hoher

Aufenthaltsqualität ausgestaltet werden.

Gewerbe-Boulevard Am Wallgraben

Wie bereits in der Diskussionsrunde 

mit Daimler im Rahmen des Projektes

„Gebietsmanagement für den Syner-

giePark“ erörtert, richten sich die Hoff-

nungen und Erwartungen vor allem

darauf, dass mit dem Büro-Areal der

Daimler AG und seiner öffentlich zu-

gänglichen Mitte eine Aufwertung und

Revitalisierung des gesamten Synergie-

Parks ausgelöst wird. 

Zusammen mit den Anrainern Am Wall-

graben soll ein Gewerbe-Boulevard

entwickelt und gestaltet werden, der

ein attraktives Angebot an Versorgung

und Diensten für die Beschäftigten der

Unternehmen enthält. 

Die WIV verfolgt diese Entwicklung mit

Nachdruck und ist dazu mit den Anlie-

gern bereits in einem positiven Dialog.

7
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N 48° 43’ 29’’ E9° 7’ 22’’

A2 A3 B1 B2A1

A5 A6 B3 B4A4

C2 C3 B5 B6

C5 C6 B7 B8C4

C8 C9C7

C11 C12C10

D2 D3 D4 D5D1

D7 D8 D9 D10D6

Innovation fühlen
Fortschritt sehen
Standortvorteile nutzen

Feel innovation,
See progress,
Tap into siting benefits

Eine Initiative 
der Landeshauptstadt Stuttgart 
und der Wirtschafts- und 
Industrievereinigung Stuttgart e. V.

A joint initiative launched by
Landeshauptstadt Stuttgart
and Wirtschafts- und 
Industrievereinigung Stuttgart e.V.

Der Standort für 
Ihr Unternehmen
Your company's 
preferred siting choice A2 A3 B1 B2A1

A5 A6 B3 B4

C2 C3 B5 B6

C5 C6 B7 B8C4

C8 C9 B9 B10C7

C11 C12 B11 B12C10

D2 D3 D4 D5D1

D7 D8 D9D6

Der Synergie Park ist mit 137 ha das
größte Gewerbegebiet der Landeshaupt-
stadt Stuttgart. Unternehmen vor Ort
haben schon vor vielen Jahren dazu den
Grundstein gelegt. Legen Sie Ihren dazu.

� Sie wollen schnell ans Ziel und wählen
aus bereits bestehenden, attraktiven
Büro- oder Gewerbeflächen, welche Sie
mieten oder kaufen können.
� Sie wollen eigene Bauvorhaben und
Ziele realisieren, dann können Ihnen im
Synergie Park kleinere und größere 
Grundstücke in exzellenter Lage vermit-
telt werden.

� Für weitere Informationen oder 
eine Terminvereinbarung wenden Sie 
sich bitte an die Wirtschaftsförderung
der Stadt Stuttgart, Herr W. Schöck: 
Telefon +49 (0)711.216-6712

Synergie Park Stuttgart with its 137 hectares
(about 340 acres) is Stuttgart's largest
industrial site. Many years ago local compa-
nies paved the way. Why not join them there?

� Are your targets pressing? Choose from
quality office and industrial space for hire
or for sale.
� Do you have your own construction plans
or targets? Synergie Park Stuttgart offers
well-positioned sites in all sizes.

� For further information or an appoint-
ment please contact Mr W. Schöck at the
Department of Economic Development and
Employment, City of Stuttgart
Phone: +49(0)711.216-6712

Was Sie wollen –
Der Synergie Park hat es

Whatever you require,

Synergie Park Stuttgart can deliver!

© Landeshauptstadt Stuttgart
Stadtmessungsamt 2003

Zur Verfügung stehende Flächenpotenziale

2B1B3A2AA1

4B3B6A5A

6B5B3C2C

01B9B9C00:8C7

01D9D8D7DD6

Der Synergie Park Stuttgart hat 
beste Referenzen und herausfordernde
Entwicklungspotenziale:

Bis zu 500.000 m2 verfügbare 
Nutzfläche
700 Unternehmen und Firmen 
mit ca. 20.000 Mitarbeitern
In nächster Nähe zum Flughafen und
zur geplanten neuen Landesmesse
Attraktiver Branchen-Mix (Dienst-
leistungs- und Verwaltungszentren, 
Automobil- und IT-Branche, Druck- 
und Verlagshäuser, Immobilien- und 
Bauunternehmen)
Renomierte Universitätsinstitute 
und Forschungseinrichtungen in 
unmittelbarer Nachbarschaft
Alle Einzelhandelsgeschäfte 
des täglichen Bedarfs
Vielseitige Gastronomie
Sechs Hotels mit 800 Betten,
Konferenz- und Seminarräumen
Fitness-Center, Tennisplätze 
Kindergärten und Schulen
International School of Stuttgart
Attraktive Wohnorte mit hoher Freizeit-
und Lebensqualität im Umfeld

Check this list for Synergie Park
Stuttgart's great potential:

Up to 500,000 m2 (about 5,4 m sq. ft.) 
of user space
700 companies with some 
20,000 employees
Close to Stuttgart airport and the 
New Stuttgart Trade Fair Centre
Attractive corporate mix (service and 
administrative centers, automobile and 
IT outlets, printers and publishers, real 
estate and building firms)
Leading university departments and 
research institutes within easy reach
Easy shopping
Variety of restaurants
Six hotels (800 beds) with 
conference and workshop facilities
Fitness centers, tennis courts 
Day care centers and schools
International School of Stuttgart
Residential areas with a high quality 
of life and excellent leisure options  

Was wir bieten
Platz für Ihre Visionen

We offer

Room for your visions

Bummeln 

zwischendurch

Über Mittag

nebenan zum

Italiener

In 10 Minuten am

Flughafen

Der Synergie-Drink

mit viel Vitaminen im

SI-Erlebnis-Centrum 

00:5111B00:2111CC10

5D02:113D2DD1

00:017B6C5CC4 Zwischenstop beim Obstladen
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Messestandkonzepte, z. B. für das Logistik-Netzwerk Baden-Württemberg auf der Transport & Logistik in München 2013 und 2015.
Aufgabe war 14 Partner gleichwertig zu präsentieren. Der Stand sollte hell und freundlich wirken. Da das Umfeld mit vielen Ausstellern
und Menschen Unruhe und Hektik ausstrahlt, sollte ein visueller Gegen-/Ruhepol entstehen. Mit nur wenig Mitteln wurde ein
erfolgreiches Konzept umgesetzt. Weitere Konzepte u. a. für CarTech Company, Klok e.V. und die Duale Hochschule Heilbronn,
Threadneedle Investments, HEC Heidelberg (Bild zweite Reihe rechts), Local Global, Mercedes-Benz (Bild unten).
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