FRIEDRICH SCHWEDT

Teilzahlung und Verbraucher

Das Teilzahlungsgeschéaft wird heute grundsatzlichtrmehr beanstandet. Die Fra-
gen, ob der Teilzahlungskauf das Sparen in Gelds#lb oder die Verbraucher zu
leichtsinnigen Einkaufen und die Produzenten zscfan Dispositionen verleitet werden,
interessieren heute kaum noch. Abmachungen zwiskhefer und Verkaufer Uber den
Zahlungsmodus gehéren zur Freiheit der Konsumvwaignge sich beide im Rahmen
der einschlagigen Gesetze und sonstigen Bestimmumagjten. Auch Uber das Verlangen,
die Teilkredite nur produktiv und nicht konsumtiinzusetzen, ist die Wirtschaft in-
zwischen zur Tagesordnung Ubergegangen. Die Refgrangsstellen bevorzugen jedoch
das gute Kaufobjekt. Der Teilzahlungskauf schlié€t aul3erordentlichen Vorteil in .
sich, dalR di&reditkosten vom Kreditnehmer getragen werden und somit der Barkaufer
nicht mehr an den Kosten und den Risiken des Tilpgskaufes beteiligt ist.. Der
Verkaufer kann seinen gesamt&bsatz als Barverkauf kalkulieren. Eine andere Frage
ist, ob der Teilzahlungskaufer unter den heutigenstinden ebenso ausreichend ge-
schitzt ist. In der Offentlichkeit wird kritisiergjal? auf diesem Gebiet immer noch
erhebliche Mi3stande bestehen. Aus diesem Grurdsisla der Bundeswirtschaftsmini-
ster wohl veranlaf3t, eine Untersuchung darlberelonen zu lassen, welcMehrkosten
einem Verkaufedurch Abzahlungen erwachsen.

Diese Untersuchung hat zu dem Ergebnis gefuhrtettafeilzahlungsaufschlag bei
Herstellerbetrieben von 1 vH und bei Einzelhandetsn von 1,11 vH je Monat
Laufzeit fir den Kreditrest alangemessen anzusehen ist, was im einzelnen begriindet
wird. Damit haben kreditgebende Einzelhandler uedsktller eine Schlacht gewonnen.

Das Teilzahlungsgeschéft ist ein besonderes Kestitgift im Anschlu an das Ver-
kaufsgeschaft. Auf die kreditierte Summe wird eimngaliger prozentualer Aufschlag
als Kreditgebihr erhoben, der in den Raten mit zdgle wird. Will man daher wissen,
mit wieviel Zinsen der Abzahlungskredit belastet ist, so mulz man dbUBr auf Zinsen
umrechnen. Jeder andere Vergleich fuhrt zu Irrtiinéferden 100 DM in 12 Monats-
raten von 8,33 DM abgezahlt, so ergeben sich 185zahlen. 1 vH Zinsen betragen
demnach 195:360 = 0,542 DM. Werden statt diesdPfédnig Zinsen aber 100 Pfennig
Gebihren erhoben, so ist die effektive Zinsleistar®85 mal hoher. Dies ist d&im-
rechnungsfaktor fir Gebuhren in Zinsen (unter Vernachlassigung\damwegbelastung
der Gebuhren). Wenn dem Hersteller also nunmehHJjevMonat zugestanden
wird, das heil3t 12 vH je Jahr, so sind dies unlkeéttar 12 mal 1,85 = 22,2 vH
Zinsen im Jahr. Der Einzelh&ndler soll sogar 1,Hlim Monat = 13,2 vH Gebuhren
je Jahr, das sind 24,4 vH, fir sein KreditgescrédhtmaRig vereinnahmen durfen.

Man braucht sich tUber die GroRzigigkeit, mit desr liiber die Interessen der Ver-
braucher hinweggegangen wird, nicht mehr zu wundeemn man sieht, daf3 den Teil-
zahlungsverkaufern nicht weniger als 3,26 vH destReufsumme al¥erwaltungs-
kosten zuerkannt wurden. Verwaltungskosten kennen im Kgedierbe nur die
Hypothekenbanken mit 1A2H je Jahr. Man hat hier anscheinend Ursache unmitung
verwechselt. Wenn ein Handler oder Hersteller dabergeht, statt gegen bar auf
Teilzahlung zu verkaufen, so tut er dies doch letigweil er sich davon einen Vorteil
verspricht. Er erwartet — ob diese Erwartung ztttrihu® dahingestellt bleiben —
eine so grol3e Steigerung seines Umsatzes, dal3aisetlie Teilzahlungs-,,Verwaltungs-
kosten® dabei herauskommt. Wieso soll dann der kerther mit seinen Kreditgebih-
ren noch den Uberschul’ finanzieren? Wo bleibt dééclge Chance mit dem Bar-
Verkaufer? Ganz ohne ,Verwaltungskosten* geht eshime doch auch nicht.

AulRerdem ist man davon ausgegangen, dal3 der Verkdafs benodtigte Geld
selber leihen muf3 und hierflr im Durchschnitt wenigstens 10 vhriigh zu bezahlen
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hat.Bekannt ist ja, dafd trotz Senkung des Diskontsatleetandeszentralbanken auf
4 vH das Kreditgeld immer noch weit Gber 10 vH kostder hier muf? man doch
fragen, ob derartig teure Gelder nun regelmaRigaladiauernde Norm den Kredit-
geschaften des Handels und der Hersteller zugrgeldgt werden kdnnen. Diese Satze
stellen fiir den Teilzahlungshandel ja geradezu Emsunterung dar, sich am schwarzen
Geldmarkt zu refinanzieren.

Diese Beglnstigung der Teilzahlungsverkaufer bewais Genuge, dall derartige
Kreditgeschafte bei ihm Uberhaupt fehl am Platnel.sDas Bankgewerbe untersteht
mit dem verbindlichen Sollzinsabkommen der Kont&allerBankenaufsicht. (Ob bei
dieser die wirklichen Interessen der Verbrauchesr@ichend gewabhrt sind, soll hier
nicht weiter untersucht werden.) Wenn Handel undstédler Bankgeschéafte betreiben,
so missen auch sie die Spielregeln des Kreditgesezrimhalten.

Das Bankgewerbe ist in der Lage, die kreditwirdigesilzahlungskaufer weit
billiger zu bedienen. Der Reichskommissar fir dasditwesen hat beispielsweise am
2. Juni 1936 Richtlinien fur eine vorlaufige Regejuder Kosten fur Kleinkredite er-
lassen, nach denen fir ein Abzahlungsdarlehen @6rD8/ bei einem Sollzinssatz von
5 vH an Zinsen und Kreditgebiihren einschliellickeeBarauslagenpauschale maximal
24,90DM berechnet werden kénnen. Das sind 8,30 DM af D& im Jahr, also
je Monat 0,7 vH Gebuhren. Nach dem oben genanntarethnungsfaktor waren das
12,95 vH Zinsen, wohlgemerkt einschlie3lich Spedéach den heutigen Geldverhalt-
nissen miuften im Bankgewerbe also etwa 15 vH Zjrdierauf Gebiihren umgerechnet
werden, ausreichen.

Diese unsichtbare Konkurrenz zwischen dem kredégdbn Handel und den kredit-
gebenden Banken ist dem Verbraucher noch nichtegafggen. Vorlaufig sieht er zu,
wie die Abzahlungsgeschafte mit ihrer ,Frau Sorgeffund dem ,Herrn Ratenangst"
einen lebhaften Inseratenkrieg gegen den ,Herrrefathreck” veranstalten, an dem
sich jedoch das Kreditgewerbe aus traditionelleri£khaltung nicht beteiligt. Dieser
Krieg verursacht wie alle Kriege nur unnétige Kostend verteuert die Ware ohne
volkswirtschaftlichen Sinn. Er kdnnte sehr schimiendet werden, wenn man sich im
Interesse aller Beteiligten und der gleichen Chdficaedie Gewerbetreibenden endlich
entschlosse, daingebotswesen im Kreditverkauf gesetzlich neu zu regeln.

Gefordert werden mufite fur die betreffenden Bramakia Verkaufsschema, das die
folgenden drei Preise enthalt: a) déielpreis (das heildt Zahlung spatestens zu einem
bestimmten Termin ohne jeden Abzug), b) d®ampreis (zahlbar bei Lieferung mit
einem gewissen Prozentsatz Skonto), c) Alezahlungspreis (dieser mufd enthalten die
Hoéhe der Mindestanzahlung, die Kreditkosten auf Besditierten Rest fur die ver-
schiedenen Abzahlungsfristen sowie Anzahl und Hi#reRaten).

Nur an Hand eines solchen ausfihrlichen Schemar karh auch der weniger
geschulte Verbraucher ausrechnen, wieviel mehrTaiézahlung kostet als die An-
sparung. Erst wenn er das weil3, kann er sich eidfmainentscheiden, ob er eine
langerfristige Zahlungsabhangigkeit mit sofortig&arennutzung auf sich nehmen oder
lieber seine materielle Unabhangigkeit behalten erst sparen will. Es ist von unter-
geordneter Bedeutung, wie diese Frage gesetzestelohgeregelt wird. An der Not-
wendigkeit ihrer Regelung kann nicht gezweifelt desr. Im Interesse des Verbrauchers
missen wir zu einerachten Wettbewerb in der Qualitat und Lieferbarkeit der Ware
kommen, der aul3erhalb aller Kreditkosten liegt, @iater Verbraucher auch im kredit-
gebenden Einzelhandel nicht mehr Kreditgebiihrenatuen hat als im Kreditgewerbe
als zulassig angesehen wird. FlUr den Schutz un¥éétrung ware es gut, wenn das
gesamte Teilkreditgeschéft nicht nur fir die Kredititute, sondern fur alle Abzahlungs-
geschafte bei der BdL statistisch erfaRt wiirde diede die Moglichkeit erhielte, Anzah-
lungssatze und Laufzeiten der Kredite durch ihrtnRanzierungszusage zu beeinflussen.
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