
 

FEIG ELECTRONIC GmbH, D-35781 Weilburg, E-Mail: karriere@feig.de, www.feig.de 

Was wir Ihnen bieten 

Bei FEIG erwartet Sie eine innovative Unternehmenskultur mit kurzen Entscheidungswegen, großem Gestaltungsfreiraum und 
familiärer Atmosphäre in einem Kreis von Kollegen, die füreinander einstehen. Bei uns werden Sie nach Ihren individuellen 
Fähigkeiten eingesetzt und Ihre persönliche Weiterentwicklung und Karriere liegen uns am Herzen. Erleben Sie sichere 
Arbeitsplätze und attraktive Arbeitsbedingungen in einem permanent wachsenden, erfolgreichen Unternehmen, bei dem es 
Spaß macht, mitzuarbeiten. 
 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!  

Bitte schicken Sie Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen inkl. Gehaltsvorstellung und nächstmöglichem Eintrittsdatum 

bevorzugt per E-Mail an karriere@feig.de an unsere Personalreferentin Ellen Schäfer.  

Weitere Informationen finden Sie unter www.feig.de/karriere 

 

FEIG ELECTRONIC ist ein innovatives, inhabergeführtes, mittelständisches Unternehmen und zählt seit über 50 Jahren zu den 

führenden Herstellern von mikroelektronischen Produkten in den Bereichen Payment, RFID, Verkehrssensorik und 

Steuerungselektronik. Bei uns können Sie Entwicklung erleben.  

Für den Vertriebsbereich „PAYMENT“ suchen wir für zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen „Expert Key Account Manager 

Public Transport“ (m/w/d) für das definierte Produktportfolio im Bereich Electronic Payment - Terminal am Point of Sale für das 

Marktsegment Public Transport. 

Was Sie für uns tun können 

• Gesamtheitliche Betreuung der internationalen Key 
Account Kunden und Steuerung der Sales Aktivitäten  

• Komplette Umsatz- und Forecast Verantwortung für die 
zugeordneten Key Accounts 

• Partnermanagement:  Herstellen, Ausbau und Pflege 
der Beziehungen bezüglich Kooperationspartnern und 
Kreditkartenorganisationen sowie Beratung, Betreuung 
und Schulung zu Produkt- und Vertragsangelegenheiten 

• Business Development in Central, Eastern and 
Southern Europe  

• Eigenverantwortliche Ausarbeitung kundenspezifischer 
Angebote sowie Führung von Kundengesprächen und 
Preisverhandlungen 

• Marktbeobachtung und -analyse 

 

 

Was Sie dafür mitbringen sollten 

• Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches oder 
technisches Studium (FH, Uni) oder vergleichbare 
Qualifikation 

• Mindestens 10 Jahre Berufserfahrung im Vertrieb oder 
Business Development Projektmanagement von 
Electronic Payment Systemen 

• Sehr gute Marktkenntnisse im Bereich EFT-PoS 
Terminals und den Strukturen der Self Service Branche 
in Europa 

• Verhandlungssichere Englischkenntnisse in Wort und 
Schrift 

• Internationale Reisebereitschaft (Schwerpunkt Europa) 

• Kundenorientierung, Verhandlungsgeschick, 
unternehmerisches Denken und Handeln  

• Flexibilität und Belastbarkeit sowie strukturierte 
Arbeitsweise mit einer ausgeprägten Hands-on 
Mentalität 

 

 

 
 

EXPERT KEY ACCOUNT MANAGER PUBLIC TRANSPORT 
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