
Was Dich erwartet

Es erwarten Dich spannende Projekte, in denen Du die 
digitale Welt von morgen mitgestaltest. 

Begeisterung für neue Technologien und 
branchenübergreifende Methodenexpertise zeichnen dabei 
unsere Arbeit aus. Unser Erfolg beruht auf unserer 
Innovationskraft, gegenseitigem Vertrauen, einem 
wertschätzenden Miteinander, Diversität und 
Verantwortung. Freu Dich auf ein großartiges Team.

Qualifikationen

− Persönlichkeit und Arbeitsweise: Selbstständige, 
strukturierte Arbeitsweise, hohes Qualitätsbewusstsein, 
lösungsorientiertes Denken und Handeln

− Erfahrung und Kenntnisse: Sicheres Auftreten im 
Kunden- und Projektumfeld

− Ausbildung: Studium der Fachrichtung 
Wirtschaftsingenieurwesen, Wirtschaftsinformatik, 
Betriebswirtschaftslehre oder vergleichbare 
Studiengänge

− Sprachen: sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Stellenbeschreibung

− Du unterstützt aktiv unseren Vertrieb und unsere 
Projekte bei kommerziellen und organisatorischen 
Themen und Aufgaben.

− Du erfasst und pflegst Daten und Vorgänge im CRM-
und Projektmanagement-System
(Kundenstammdaten, Leads, Opportunities, Angebote, 
Projektstrukturen).

− Du übernimmst eigenständig Aufgaben im Bereich der 
Angebotserstellung, Bestellbearbeitung und 
Bestellverfolgung.

− Du hältst Rücksprachen mit den technischen 
Abteilungen der Kunden während der 
Angebotserstellung.

− Du betreust eigenständig Kampagnen und 
Kundenmailings.

− Du wirkst mit bei der Optimierung von Prozessen und 
Vorgehensweisen.

Zusätzliche Informationen

− Beginn: ab sofort / nach Absprache

− Dauer: min. 6 Monate - 15h/Woche

Werkstudent im Bereich Internal Sales & 
Projektmanagement (w/m/div.) 

Karrierelevel: Studierende

Standort: Frankfurt, Holzkirchen, Rülzheim

Anteilig remote Teilzeit

Zur Stellenanzeige

ITK. The Art of Digital Engineering.

Branche: Mobilität

https://www.itk-engineering.de/werkstudent-im-bereich-internal-sales-projektmanagement-w-m-div/
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